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01. Solucoes Logisticas

MODELOS PARA PROCESSOS DE VENDA DIRETA A FARMACIA, ACESSIBILIDADE DE PRODUTO AO MERCADO,
OU OPERACOES ESPECIFICAS TENDO EM CONTA NECESSIDADES DOS LABORATORIOS.

MODELOS
DE NEGOCIO

N B T

01. CROSS-DOCKING 02. VENDA DIRETA STOCK AH 03. TRIPARTIDO SIMPLES
Encomenda previamente Replicacao da Cross-Docking, Desconto a unidade em
preparada pelo Laboratério mas a partir do stock todos os pedidos efetuados
para entrega na Farmacia. da Alliance Healthcare. pela Farmacia.
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04. TRIPARTIDO PROGRESSIVO 05. AH*NET 06. AH*DIRECT

Desconto a unidade em todos Modelo tripartido com a garantia Venda direta do stock AH

os pedidos, variavel por volume de pressao de stock. com Fee 0% para a Farmacia
de compras. e entrega fisica da encomenda.

PRICING | QUOTAS MERCADO SELL-IN

MARKET SHARE

FEE DE SERVICO
(PVA GROSS)

*Média dos ultimos
3 meses

SERVICO SAFETY STOCK

SAFETY
STOCK
ARMAZEM
VIRTUAL

SAFETY
STOCK
CANAL
DIRETO

PRECO DO SERVICO

CLASSICO CLASSICO + PLATINA PLATINA + DIAMANTE

28.5% a 29.5% a 30.5% a 33.0% a
0 [ *
<28.5% M5 29.5% MS 30.5% MS 33.0% MS 34.0% MS = B0 B
4% 3.5% 3.0% 2.5% 2.0% Proposta

Costumizada

A presente Politica Comercial fica sujeita as condi¢des de Descontos Financeiros, Prazos de Pagamento e Descontos
Comerciais aplicados a cada momento. A alteracdo destas condicoes podera implicar a revisdo do fee de servico
previsto nesta Politica. As alteracdes produzirao efeitos a partir do dia 1 do més seguinte a respetiva comunicacao.
Fonte de dados de quota de mercado é HMR.

A Alliance Healthcare apresenta o novo servico Safety Stock Armazém Virtual
e Safety Stock Canal Direto.

O Safety Stock Armazém Virtual permite as Farmécias acederem ao
portefélio da Plataforma quando o stock do Armazém Virtual (AV) se esgota,
evitando situagdes de rotura e assegurando as condicoes comerciais entre

Laboratérios e Grupos de Farmécia.

Redugao de vendas perdidas Possibilidade de estender Impreterivel existir acordo

; dide / Informacéo de stock de AV +
ou switch para concorréncia o portefélio trabalhado Laboratério e Grupo

consumos em Safety Stock

O Safety Stock Canal Direto permite as Farmacias acederem ao
portefélio do Laboratério quando o stock da encomenda do Canal Direto
chega ao fim, evitando situacoes de rotura e assegurando as condicoes
comerciais entre Laboratorios e Farmacias.

Reducédo de vendas perdidas Possibilidade de estender Impreterivel existir acordo Informagao de stock da AH +

ou switch para concorréncia o portefélio trabalhado Laboratorio e Farmacia consumos em Safety Stock




02. Solucoes de Informacao

INFORMACAO RELEVANTE PARA A GESTAO DO NEGOCIO DO LABORATORIO,
DISPONIBILIZANDO INPUTS UTEIS PARA TODO O CANAL DE DISTRIBUICAO.

INFORMACAO COMPRA GRUPOS

DE NEGOCIO ATIVA DE FARMACIA

Partilha de informacéo diaria Compras com ordem de compra Partilha das Farmacias carregadoras,

e ferramentas de negdcio via Alliance Healthcare, do portefélio disponibilizacao do stock total

portal iLink. do Laboratério, serdo feitas em de Grupos de Farmacias e benchmark
exclusividade ao Laboratério. de precos.

ILink

01. 02. 0s.

PRICING

PRECO DO SERVICO
LA <28.5% M5 2292.352/261\25 3%)?52/‘:,/01\25 3?622/01\25 32?622/01\25 = 34.0% MS*
N° UTILIZADORES ILINK 5 10 15 ilimitado ilimitado ilimitado
s stoos . . . - . .
SUGESTA® DE VENDAS i 4 k4 e v v
QFASESCCESTC\?E’;‘\‘T&ENTE 5.000€ 4.500€ 4.000€ 3.000€ 2.000€ c ;Sr&'ir?iszt:d s
A 2.500€ 2.000€ 1.500€ v v v
AH WSI, STOCKS A.V. Proposta Proposta Proposta Proposta Proposta Proposta
E PURCHASE COMMITMENT Costumizada Costumizada Costumizada Costumizada Costumizada Costumizada

" Via Verde Medicamento
2 Informacéo disponibilizada mediante entrega local

Fonte de dados de quota de mercado é HMR.

*Meédia dos ultimos
3 meses

Este servico tem por base a intencao de aliar a capacidade de
PURCHASE forecast da Alliance Healthcare a possibilidade de assegurar um
compromisso de compra com 0s nossos parceiros de negocio.

COMMITMENT

Ou seja, trimestralmente, pretendemos assumir compromissos de
AS A SERVICE compra com os parceiros da Industria Farmacéutica, garantindo
previsibilidade e rentabilidade ao negocio de todas as partes.




03. Solucoes de Marketing & Vendas

SOLUCOES DE APOIO AS ESTRATEGIAS DE MARKETING E VENDAS, DOS NOSSOS
PARCEIROS DE NEGOCIO, ESPECIALMENTE DIRIGIDAS AO CANAL FARMACIA.

CONSULTING CONTRACT PROMOCAO
SERVICES = SALES FORCE

- E-mail
Estudos de mercado sobre - Shared Time
potencial de Farmacias em Full Ti - Monofolha
determinada categoria/produto P LTS - Teaser

- Back Invoice

- Banner
MERCHANDISING FORMACAO - AcGes com Saida

- Van Advertising f

I . P

- Controlo de V|S|b|lI|dade . - In Room I_)gl - Top Bin 7
S preg e (— - SIH Call Center
PARCERIA SAUDA
ALLIANCE HEALTHCARE - INDUSTRIA FARMACEUTICA
Enquando grossista e parceiro logistico, ALLIANCE

a Alliance Healthcare acrescenta valor SAUDA
ao modelo de negécio do Sauda, permitindo

que o parceiro da Industria Farmacéutica salde L

—@—

LABORATORIO

ECan

HEALTHCARE
1

os valores referentes aos Vales das Campanhas
Sauda em produto, reduzindo o custo do
investimento nestas campanhas.

VALOR DE CREDITO SIH

O valor de crédito SIH pode ser utilizado em campanhas SIH Call Center, servicos
de targetizacao e segmentacao de clientes, campanhas de comunicacdo e publicidade.

MAIS VALOR PARA TODAS AS PARTES

Skills'

* in healthcare

PRECO DO SERVICO

CLASSICO CLASSICO + PLATINA PLATINA + DIAMANTE
28.5% a 29.5% a 30.5% a 33.0% a
0, 0, *
MARKET SHARE <28.5% M5 29.5% MS 30.5% MS 33.0% MS 34.0% Ms 2 340%MS
CREDITOS TRANSFER ORDER 2% 3% 4% 5% 10% 10%
CREDITOS DESCONTO
cREpIToS D - — 4% 5% 10% 10%
CREDITOS DESCONTO B B B B 10% 0%

FINANCEIRO

Valor maximo acumulado por més é de 4.500€ em créditos SIH.
dezembro do ano em questao, a excecao dos valores de novembro e dezembro que poderéo transitar para utilizagdo
até fevereiro do ano seguinte. Os créditos ndo contemplam producao de materiais.

*Média dos ultimos

3 meses
Fonte de dados de quota de mercado é HMR.

Os Créditos SIH s6 poderdo ser utilizados até




